Sanha holt sich Geld an der Borse

Essener Rohrleitungsspezialist begibt Anleihe. Mittelstand muss sich bei der
Finanzierung immer breiter aufstellen, weil Banken restriktiver geworden sind

Von Janet Lindgens

Die Spannung bei der Sanha
GmbH & CoKG aus Kettwig
steigt. Am morgigen Donnerstag
wird der Spezialist fiir Rohrlei-
tungssysteme und -verbindungen
erstmals eine Unternehmensanlei-
he an der Borse Frankfurt platzie-
ren. Nach der Brauerei Stauder

. sammelt damit binnen kurzer Zeit

nun ein weiteres mittelstdndisches
Unternehmen aus Essen Geld an
der Borse ein, um unter anderem
sein kiinftiges Wachstum zu finan-
zieren. ,Mit ihrer fiinfjahrigen
Laufzeit bietet uns die Anleihe die
notwendige Planungssicherheit*,
sagt der geschiftsfiihrende Gesell-
schafter Bernd Kaimer, der das Fa-
milienunternehmen in der zweiten
Generation leitet.

Sanha ist ein Beispiel dafiir, dass
der klassische Bankkredit als allei-
nige Finanzierungsquelle an Be-
deutung verliert. Spétestens seit
der Finanzkrise 2008 miissen sich
Unternehmen breiter aufstellen
und alternative Wege finden, weil
Banken bei der Kreditvergabe res-
triktiver geworden sind. Im Fall
von Sanha war es schwierig, die ge-
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wiinschte Laufzeit von fiinf Jahren
mit einem Bankkredit abzude-
cken, sagt Kaimer. ,Als Mittel-
standler muss man seine Finanzie-
rungsbausteine mittlerweile mi-
schen®, so der Sanha-Chef.

Die Banken betonen zwar stets,
dass es keine Kreditklemme gibt.
Aber selbst der Manager einer Pri-
vatbank in Essen raumt ein, dass es
bei langfristigen Krediten ab vier,
fiinf Jahren Laufzeit fiir Unterneh-
men mittlerweile schwierig werde.

Der Essener Steuerberater Roland

Franz kennt die andere Seite. Eini-
ge seiner Firmenkunden hétten
,massive Probleme, einen Ban-
kenkredit zu bekommen. ,Wenn
man keine Sicherheiten im erstran-

gigen Bereich mitbringt, wird es -

extrem schwierig®, betont Franz.
Firmen wiirden daher auf Facto-
ring (Forderungsiibertrag) oder
Leasing umsteigen. Eine Mittel-
standsanleihe wie bei Sanha oder
Stauder sei fiir kleine Unterneh-
men dagegen meist kein geeignetes
Finanzierungsinstrument.

Ein GroBer der Branche

Sanha gehort zu den Grofen der
Branche. Mit fast 119 Millionen
Euro Umsatz und 650 Mitarbeitern
ist die Firma nach eigenen Anga-
ben Nummer 3 in Deutschland. In
Essen beschéftigt Sanha 120 Mit-
arbeiter in der Zentrale und im
Zentrallager.

Das Unternehmen will mit der
Anleihe bis zu 25 Millionen Euro
an der Borse erzielen. Das Borsen-
umfeld ist derzeit giinstig. Viele An-
leger suchen wegen der niedrigen
Zinsen nach Alternativen. Die
Stauder-Anleihe  beispielsweise

Die Anleihe und Sanha

. M Die Anleihe ist mit einem
i Zinssatz von 7,75 Prozent p.a.

i ausgestattet. Stiickelung: 1000 :

i Euro. Unternehmensrating BB+

: M Die Produkte von Sanha wer-
i den in der Haustechnik zur ;
¢ Trink-, Brauchwasser-, Hei- ;
i zungs- und Gas-Installation ver- :
i wendet, aber auch fiir, Sprink- :
. ler-, Kiihl-, Kdlte- sowie Solar-

: thermieanlagen.

. M Das 1964 in Essen gegriinde- :
. te Unternehmen ist heute in 40 :
: Landern aktiv. Produziert wird :
: neben Deutschland auch in Bel- :
: gien und Polen. -

war bereits am ersten Tag mehrfach
iiberzeichnet. Mit dem bei Anle-
gern eingesammelten Geld will
Sanha zwar vor allem im Ausland -
in Australien und Asien expandie-
ren - aber auch der Standort Essen

‘werde von dem Wachstum durch

einen Ausbau der Arbeitsplitze
profitieren, so Kaimer.




